tukasiewicz
Instytut Logistyki

i Magazynowania Poznan, dnia 16.03.2021r.

PROTOKOL ZE WSTEPNYCH KONSULTACJI RYNKOWYCH

prowadzonych na podstawie art.84 Ustawy Pzp

Do udziatu we Wstepnych konsultacjach rynkowych zgtosit sie podmiot:
CANON Polska sp. z 0.0., zwany dalej Wykonawca.

Wstepne konsultacje rynkowe odbyly sie w dniu 16.03.2021 r., o godz. 14:30
W konsultacjach brali udziat:

- ze strony Wykonawcy: Przemystaw Burzynski

- ze strony Zamawiajgcego: Anna Dorna

Zamawiajgcy informuje Wykonawce, iz w przypadku udziatu Wykonawcy w postepowaniu ktérego
dotycza konsultacje, fakt uczestnictwa powinien zosta¢ przez niego uwzgledniony w formularzu
Jednolitego Europejskiego Dokumentu Zamowienia (w przypadku postepowania unijnego), ktory
sktadany jest na etapie postepowania o udzielenie zamdwienia publicznego. Z kolei Zamawiajacy
podejmie srodki majgce na celu zapobiezenie zaktéceniu konkurencji, z uwagi na udziat Wykonawcy w
konsultacjach, zamieszczajgc protokoty ze wstepnych konsultacji rynkowych na stronie internetowej
Zamawiajgcego.

Zamawiajgcy na wstepie wyjasnit, ze wstepne konsultacje rynkowe stuig przygotowaniu
postepowania, ktérego przedmiotem bedzie dzierzawa urzadzen drukujgcych na potrzeby wybranych
podmiotéw Sieci Badawczej tukasiewicz. Sie¢ Badawcza tukasiewicz skupia 32 instytuty badawcze,
ktére mogg przystepowaé do wspdlnych zakupdw. Zamawiajgcy uwaza, iz przygotowanie jednego
wspdlnego postepowania pozwoli uzyskac lepszg cene. Zamawiajacy podczas konsultacji chciatby
uzyskac¢ informacje nt. jak optymalnie przeprowadzi¢ postepowanie, aby uzyska¢ dogodne warunki
i cene.

Na poczatku konsultacji Wykonawca poinformowat, ze Canon zajmuje sie dostarczaniem wszelkich
technologii zwigzanych z obrazowaniem, czyli m.in. urzadzenia i systemy do pracy z dokumentami, w
tym elektroniczny obieg dokumentacji. W oparciu o umowy ramowe dostarczane sg rozwigzania
adekwatne dla poszczegdlnych jednostek organizacyjnych; mozliwy jest zakup lub wynajem urzadzen.



Zamawiajgcy wskazat na korzysci ptynace z wprowadzenia tzw. kombajnéw w ILIM. Poruszyt réwniez
kwestie optacalnosci przejscia od drukarek stanowiskowych do duzych urzadzen wielofunkcyjnych.
Wspomniat réwniez o ewentualnej koniecznosci podzielenie postepowania na kilka czesci — z uwagi na
zréznicowanie zapotrzebowania w instytutach. Na poczatek Zamawiajgcy chce zaproponowad
instytutom rozwigzanie polegajgce na ustawienie w newralgicznych miejscach drukarek
wielkoformatowych.

Wykonawca zawrdcit uwage, ze wybrane rozwigzanie musi byc¢ integralne z danym srodowiskiem
informatycznym; by ustuga mogta miec¢ charakter standaryzacji. Wykonawca wspomniat o korzysciach
finansowych, jakie przyniosto jednemu z instytutéw odejscie od modelu rozproszonego. Wdrozono
tam dostep z wykorzystaniem kart wdrozeniowych; poswiadczenia domenowego w przypadku
zapomnienia karty; funkcjonalnos¢ druku wedrujgcego.

Zamawiajgcy poruszyt kwestie podpisywania oddzielnych uméw przez poszczegdlne instytuty. Zadat
pytanie czy z perspektywy Wykonawcy jest to problematyczne: wieksza ilos¢ faktur i umow zawartych
na rézne okresy (36 - 32 mc). Wykonawca oswiadczyt, ze jest elastyczny, jesli chodzi o rézne
rozwigzania. Zaproponowat zastosowanie okresu 48 miesiecznego i osobno za click.

Zamawiajgcy zapytat jaka forma rozliczenia jest korzystniejsza: rata miesieczna za urzgdzenie + optata
za click czy optata za click, w ktore prawdopodobnie ukryte sg pozostate koszty. Zdaniem Wykonawcy
bardziej korzystne ekonomicznie jest ptacenie mozliwe najnizszej raty za sprzet wraz z
oprogramowaniem. Natomiast rozwigzania ptatnosci za click z reguty pojawiajg sie w przypadku umoéw
na sprzet uzywany; opiera sie na oszacowaniu, w ktdre wkalkulowane jest ryzyko. Z punktu widzenia
Zamawiajgcego moze to by¢ rodzaj ochrony, ale dtugoterminowo moze to uderzy¢ na tyle w dostawce,
ze nie bedzie w stanie zrealizowa¢ umowy. Wykonawca stwierdzit, ze korporacje wybierajg
rozwigzanie: rata za sprzet + optata za click jako najbardziej korzystny finansowo.

Wykonawca zauwaziyt, ze z uwagi na geograficzne rozproszenie instytutow nalezgcych do Sieci,
potencjalny dostawca przedmiotowej ustugi powinien posiadac oddziaty na terenie catego kraju (SLA).
Canon ma oddziaty i etatowych pracownikéw w catej Polsce.

Wykonawca zaproponowat przekazanie listy z pytaniami pomocnymi w zdiagnozowaniu potrzeb
Zamawiajgcego. Wykonawca wskazat na konieczno$¢ precyzyjnego sformutowania potrzeb
Zamawiajgcego.

Zamawiajgcy zapytat o formy dostepu urzadzen: karta lub PIN? Wykonawca o$wiadczyt, ze moze to by¢
dowolna wybrana przez Zamawiajgcego metoda funkcjonujgca w Srodowisku IT, czyli: PIN, logowanie
sie zgodnie politykg poswiadczen lub karta. Ostatnig innowacyjng metodg jest logowanie sie do
urzadzenia za pomocg telefonu — wymaga to zastosowania odpowiedniej polityki bezpieczenstwa.



